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Úvodní slovo recenzentů

Co do obsahu i struktury se jedná o text, který vytváří úspěšné předpoklady k tomu, aby 
byl vhodnou učební pomůckou a naplnil cíl, ke kterému je určen. Kvalita textu je podepře-
na obsahovou přesností a srozumitelností výkladu. Splňuje všechny základní metodické 
požadavky kladené na vysokoškolskou učebnici a vedle možnosti poskytnout ucelený 
systematický výklad úvodu do ekonomie a základů mikroekonomie se jedná o text, který 
má předpoklady pro utváření ekonomického myšlení čtenáře.

prof. PhDr. Kamil Fuchs, CSc.
Ústav ekonomie, Provozně ekonomická fakulta

Mendelova univerzita v Brně 

Učebnice Mikroekonomie představuje velmi zdařilý a stále žádaný studijní materiál, který 
rozšiřuje nabídku původních českých odborných učebních textů z oblasti obecné ekono-
mie. Srozumitelnou formou, vhodným, logicky řazeným a pečlivě zpracovaným textem 
spolu s bohatou grafickou interpretací a zejména vyváženým výkladem mikroekonomické 
problematiky seznamuje čtenáře s problematikou mikroekonomie a základními principy 
fungování ekonomiky. Učebnice bezpochyby poskytne neotřelé a přínosné pohledy na 
mikroekonomii a posílí rozvoj odborné zdatnosti studentů i dalších čtenářů k věcné eko-
nomické argumentaci v dané tematice, neboť ekonomický život žije každý z nás.

doc. Ing. Jolana Volejníková, Ph.D. 
vedoucí Ústavu ekonomie, Fakulta ekonomicko-správní

Univerzita Pardubice
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torský titul získala v oboru Ekonomie (1998) na Ekono-
mické fakultě Vysoké školy báňské – Technické univerzity 
Ostrava. Na počátku své akademické kariéry pracovala na 
katedře politické ekonomie a posléze na katedře ekonomie 
Ekonomické fakulty VŠB – TU Ostrava, kde vyučuje mik-
roekonomii a makroekonomii pro bakalářské a magister-
ské studium. Vede rovněž základní kurzy ekonomie pro 
technické obory na jiných fakultách VŠB – TU Ostrava 
a na jiných (vyšších odborných) školách v regionu. Absol-
vovala několik studijních pobytů ve frankofonních zemích. 
Od roku 2010 je předsedkyní regionální pobočky České společnosti ekonomické a členkou 
výkonného výboru a představenstva České společnosti ekonomické.

Ing. Lenka Spáčilová, Ph.D.
Je absolventkou Ekonomické fakulty Vysoké školy báň-
ské Technické univerzity Ostrava (1985). S touto školou 
spojila i svou dosavadní pracovní kariéru a působí zde 
jako odborná asistentka na katedře ekonomie. Na stejné 
fakultě ukončila v roce 2000 doktorské studium v oboru 
Ekonomie. Její specializací jsou dějiny ekonomických teorií, 
mikroekonomie, manažerská ekonomie a dějiny světového 
hospodářství. Kromě výuky v bakalářském, navazujícím 
magisterském a doktorském studiu na Ekonomické fakultě 
rovněž přednáší na jiných fakultách VŠB – TU Ostrava 
a v kurzech MBA. Absolvovala několik studijních pobytů 
na John Moores University v Liverpoolu. Působila také jako 
lektor předmětu Ekonomie v Systému vzdělávání účetních organizovaném Institutem svazu 
účetních. V oblasti výzkumu se specializuje na problematiku inflace.
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Úvodem

„Všichni jsme obklopeni množstvím informací o ekonomice, které jsou na nás chrleny 
hromadnými sdělovacími prostředky a které nás při určitém zájmu o ně mohou činit 

informovanými. Samotná fakta však ekonomický svět kolem nás nevysvětlují. K vysvětlení 
je nezbytná teorie, ne vždy nutně vědomá, explicitní teorie, ale nicméně teorie.“

D. C. North

Předkládáme vám třetí, aktualizované vydání učebnice Mikroekonomie.1 Od druhého 
vydání uplynulo pět let a vyvstala potřeba začlenit nové jevy a poznatky do stávajícího 
textu. S ohledem na rozpočtové omezení studentek a studentů jsme se snažili učebnici 
aktualizovat tak, aby se výrazněji nezvětšil její rozsah a tím i její výrobní náklady a cena.

Učebnice je studijním materiálem k základnímu (vstupnímu) kurzu mikroekonomie 
v rámci bakalářského studia na vysokých školách ekonomického zaměření. Zároveň je 
koncipována jako uvedení do ekonomie, a to i pro zájemce a zájemkyně o ekonomii z mi-
moškolního prostředí. Obsahuje standardní problematiku mikroekonomické teorie, která 
má mezi ekonomickými disciplínami podobné postavení, jaké má anatomie v lékařství. 
Lékař, který léčí zvýšenou teplotu, aniž zná její příčiny, může svému pacientovi uškodit. 
Stejně tak uškodí ekonomice lidé, zasahují-li do hospodářského života země, ať již na 
kterékoliv úrovni a kterémkoliv místě, bez základních ekonomických znalostí. Praktické 
zkušenosti a „lidová tvořivost“ nestačí…

Obvyklou součástí úvodních učebních textů bývá teorie všeobecné mikroekonomické 
rovnováhy. Zkušenost z výuky nás přivedla k názoru, že pedagogicky je účinnější, je-li tato 
problematika součástí středně pokročilého kurzu mikroekonomie. Proto jsme tuto teorii, 
představovanou nejčastěji Edgeworthovým krabicovým diagramem do této učebnice ani 
tentokrát nezahrnuli. Nově jsme ale do textu začlenili kapitolu věnovanou ekonomii rodiny, 
neboť rodina, ač základní jednotka společnosti, zůstávala až do poměrně nedávné doby 
mimo zorné pole ekonomické teorie. Považujeme za účelné zaměřit pozornost ekonomické 
pedagogiky k této nedoceněné problematice. Nově zařazené podkapitoly jsou věnovány 
behaviorální a feministické ekonomii a ekonomii času.

Učební text, který máte před sebou, je textem vysokoškolským, není příručkou ve stylu 
„ekonomie do každé rodiny“, po jejímž pročtení se každý stává ekonomem. Studium mik-
roekonomie (ale týká se to i makroekonomie) vyžaduje určité duševní úsilí; pasívní čtení 
bez přemýšlení k jejímu osvojení nestačí. Nejde o „román nebo cestopis“ – jak to vyjádřil 
největší český národohospodář K. Engliš.2  Přesto je naším přáním, aby vás tento učební 
text povzbudil ke vstupu do světa ekonomie a aby vám tento vstup usnadnil. Anebo, v tom 
horším případě, aby vás od sblížení s ekonomií alespoň neodradil.

Pokud jste se dostali ke studiu ekonomie z jiných příčin než z vnitřního zájmu, neklesejte 
na mysli. Také otec ekonomické vědy Adam Smith a řada dalších velkých postav ekonomie 

1 V roce 2017 nakladatelství Grada Publishing potřetí vydala aktualizovanou a rozšířenou verzi Makroekonomie 
od autorského kolektivu vedeného prof. Václavem Jurečkou.

2 Engliš, K.: Národní hospodářství (předmluva ke 2. vydání). Praha. F. Borový 1928 (nestránkováno). V podob-
ném duchu píše D. N. McCloskey: Ekonomie se nedá naučit „metodou mechanického bezmyšlenkovitého 
učení zpaměti, pomoci něhož tak mnoho bystrých a pilných studentů zdolalo střední školu“. Aplikovaná 
teorie ceny. Praha. SPN 1993, s. 9.
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neměli v úmyslu hlouběji studovat ekonomii, natož ji rozvíjet. Nakonec v ní našli zalíbení. 
Třeba se to stane i vám.

V textu často používáme grafický aparát, nejrůznější grafy a křivky. Přesto ve vás ne-
chceme vzbudit dojem, že obecná ekonomie je „jen o křivkách“, neboť by to bylo hluboké 
nepochopení! Křivky slouží k tomu, abychom mohli co nejnázorněji vyjádřit to, co vám 
současně sdělujeme slovně. Samozřejmě neočekáváme, že byste v praxi při přemýšlení 
o ekonomickém dění kolem vás kreslili křivky, počítali jejich sklon a průsečíky. Implicitní, 
tzn. přímo nevyjádřené modely, v podobě určitých logických a analytických postupů, které 
si studiem grafického aparátu osvojíte, vám budou pomáhat při analýze hospodářské rea-
lity, která nás všechny obklopuje. Používání křivek v ekonomii zpravidla kritizují ti, kteří 
postrádají představivost nebo ochotu vložit do studia teoretického předmětu dostatečné 
množství duševní energie. Grafy, které používáme, nejsou složité, byť se bez předběžného 
seznámení s problematikou jimi vyjadřovanou mohou takovými jevit.

Často také používáme anglické symboly. Věřte, že smyslem této „anglizace“ není nějaké 
poklonkování anglosaskému světu, nýbrž zapojení se do spontánní mezinárodní stan-
dardizace některých termínů a symbolů a tím usnadnění studia zahraniční ekonomické 
literatury. Angličtina se stala mezinárodním jazykem světové ekonomické komunity.

Pokud jste studentkami a studenty, využijte tuto unikátní životní fázi, ve které se na-
cházíte, k získání nejen vzdělání, ale také vzdělanosti. V praktickém životě budete zatíženi 
mnoha rozličnými problémy a neodkladnými úkoly spojenými s každodenním životem. 
Nebudete-li působit v akademické nebo výzkumné oblasti, k hlubšímu studiu se již stěží 
dostanete.

Během přípravy nového vydání Mikroekonomie jsme využili připomínky a doporučení 
od kolegů a kolegyň z české ekonomické obce. Děkujeme jim. Upřímné díky také vyslo-
vujeme paní Michaele Pakové za pomoc při technické přípravě učebnice.

Autoři

+





ČÁST A

Úvod do ekonomie
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1. Seznámení s ekonomií

„Vyrůstal jsem v průmyslové oblasti na jižním břehu jezera Michigan – ve městě Gary 
ve státě Indiana – a chudobu, nezaměstnanost a diskriminaci jsem denně viděl 

na každém kroku. Právě proto jsem šel studovat ekonomii, abych tyto jevy pochopil 
a mohl s nimi něco udělat.“

Joseph Stiglitz

Zřejmě jste se odhodlali věnovat část svého disponibilního času studiu ekonomie. Neznáme 
pohnutky, které vás k takovému rozhodnutí o užití času přiměly. Ať již však byly jakékoli, 
je účelné, abyste o vědní disciplíně, které chcete či musíte přinést určitou oběť v podobě 
času a nejrůznějších odříkání, měli určitou předběžnou představu. K jejímu vytvoření má 
napomoci tato úvodní kapitola.

Ekonomie je vědou, která usiluje o poznání velmi široké a velmi důležité oblasti života 
člověka a lidské společnosti. Zabývá se tak závažnými a citlivými problémy hospodářského 
života, jakými nepochybně jsou hojnost a chudoba, tvorba bohatství a jeho rozdělování, 
peníze a úrok, zaměstnanost a nezaměstnanost, kapitál a práce, zisky a ztráty, ceny a životní 
úroveň, inflace, deflace, daně, měnové kurzy atd. Ekonomie rovněž hledá odpovědi na otázky, 
proč jsou určité statky produkovány a jiné nikoli, jak se chová spotřebitel na trhu výrobků 
a služeb, proč je z celé řady možných výrobních metod zvolena a využívána právě jedna 
konkrétní apod. Seznam otázek, jejichž řešením se ekonomie zabývá, lze snadno rozšiřovat, 
není to však účelné. Rozumnější bude, pokusíme-li se předmět zájmu ekonomie vyjádřit 
souhrnně pomocí její definice.

O definování ekonomie jako vědní disciplíny se pokoušela dlouhá řada autorů, avšak 
s rozdílnou mírou úspěchu. Některé definice jsou příliš úzké a zjednodušující, jiné jsou 
naopak příliš široké a všezahrnující. Značná šíře a mnohovrstevnatost problematiky, kterou 
se ekonomie zabývá, činí definování této vědy obtížným. Jacob Viner, významný ekonom 
první poloviny 20. století, při svém pokusu o definování ekonomie rezignoval a prohlásil, 
že „ekonomie je to, co ekonomové dělají“. Svým způsobem má pravdu, avšak vypovídací 
schopnost takového výroku je problematická. Proto vám z plejády definic nabízíme dvě 
jiné, které v koncentrované podobě vyjadřují hlavní směr zkoumání v ekonomii: Ekonomie 
je vědou, která studuje způsob, jakým lidé používají vzácné, omezené zdroje k výrobě 
užitečných statků a služeb a jak si tyto statky a služby rozdělují a vzájemně směňují. 
Zhruba totéž říká v koncentrované podobě definice formulovaná britským ekonomem 
L. Robbinsem (1898–1984): „Ekonomie je věda, která studuje lidské chování jako vztah 
mezi cíli a vzácnými prostředky, které mají alternativní použití.“

Z obou definic je zřejmé, že posláním ekonomie je hledání a nalézání takových způsobů 
umístění a využití vzácných zdrojů, které vedou k co nejúspornějšímu (nejefektivnějšímu) 
dosažení lidských cílů, ať již individuálních, skupinových nebo celospolečenských.

Ekonomie je již tradičně rozdělována na dvě oblasti: mikroekonomii a makroekonomii. 
Mikroekonomie a makroekonomie nejsou samostatnými vědními ekonomickými obory. 
Jsou pouze dvěma důležitými oblastmi ekonomie, chcete-li – „větvemi jednoho stromu“, 
které se liší úrovní pohledu, z níž je ekonomika studována.
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Mikroekonomie studuje chování jednotlivých ekonomických jednotek, z nichž se skládá 
národní hospodářství. Jde např. o chování firem, jednotlivých spotřebitelů, vlastníků ka-
pitálu, jednotlivých odborových svazů, vlastníků domů, bank, střadatelů, investorů apod. 
Mikroekonomie studuje také fungování dílčích trhů: trhu výrobků a služeb, trhu práce, 
trhu kapitálu a trhu přírodních zdrojů.

Makroekonomie studuje ekonomiku jako celek. Zajímá se o taková témata, jako jsou 
např. celková produkce v dané zemi, celková zaměstnanost, míra nezaměstnanosti, cenová 
hladina a inflace, platební bilance, státní rozpočet, veřejný dluh, množství peněz v oběhu 
apod. Někdy, avšak stále častěji, se v rámci ekonomie utváří relativně samostatná oblast – 
„mezinárodní ekonomie“, jak bývá překládán termín international economics. Tato část 
ekonomie, která je úzce spjatá s mikroekonomií i makroekonomií, se soustřeďuje na 
studium mezinárodních souvislostí ekonomického života země.

I
Označení mikroekonomie a makroekonomie vychází z řeckých slov mikros a makros, která 
znamenají „malý“ a „velký“. Platon a Aristoteles by se možná divili, co všechno dnes do oblasti 
„mikro“ zařazujeme. Mikroekonomie se totiž zabývá ekonomickým chováním i tak velkých 
jednotek, jako jsou např. americká firma Exxon Mobil nebo čínská ICBC, jejichž objem ročních 
prodejů je větší než celková produkce některých národních ekonomik. Nicméně ten, kdo stu-
duje cenovou strategii Exxonu nebo ICBC je mikroekonomem, zatímco ten, kdo studuje inflaci 
v Trinidad Tobagu je makroekonomem. Rozlišení mezi mikro- a makroekonomií není tudíž 
založeno jen na rozměru studovaného objektu, jak by se snad dalo z termínů mikros a makros 
usuzovat. Zatímco se mikroekonomie zaměřuje na chování jednotlivých jednotek – bez ohle-
du na to, jak jsou velké, makroekonomie se soustřeďuje na chování celých ekonomik – bez 
ohledu na to, jak jsou malé.

I

Ilustrujme rozdíl mezi makroekonomií a mikroekonomií pomoci metafor: Díváme-li se 
třeba v bytě na svou knihovnu, jde o „makropohled“. Prohlížíme-li si jednotlivé knihy, 
jde o „mikropohled“. Pohlížíme-li na les, jde o „makropohled“. Pozorujeme-li jednotlivé 
stromy (duby, buky, lípy, břízy), jde o „mikropohled“.

1.1 Proč ji studovat?
Ekonomie poskytuje užitečné nástroje k poznání a pochopení ekonomického života a eko-
nomického prostředí. Není nějakým souborem ustálených závěrů, definitivně poznaných 
pravd či pouček, které bychom si měli zapamatovat. „Je to spíše nástroj myšlení, technika 
myšlení, která pomáhá svému majiteli dospět ke správným závěrům,“ prohlásil o ekonomii 
významný anglický ekonom J. M. Keynes.

Význam znalostí obecné ekonomické vědy pro profesionálního ekonoma není asi potřeb-
né zdůrazňovat. Vybavenost poznatky ekonomie je předpokladem pro úspěšné studium 
jiných ekonomických disciplín. V zemi s tržním hospodářstvím však nejsou ekonomické 
znalosti potřebné jen pro úspěšný výkon zaměstnání, ale i pro utváření vlastního osobního 
života, zejména pro organizaci jeho finanční stránky a pro přijímání důležitých životních 
rozhodnutí. Ve společnosti s tržní ekonomikou jsou poznatky ekonomie součástí osob-
ního vzdělání a „osobního kapitálu“. Pocit, že každý, kdo někdy něco prodal či koupil, je 
ekonomem, je falešný. Znalost ekonomie umožňuje lépe pochopit historii hospodářského 
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vývoje i současný (a zdaleka nejen ekonomický) život společnosti. Napomáhá i k pochopení 
souvztažnosti mezi minulými ekonomickými ději a dnešní ekonomickou realitou, čímž 
umožňuje předvídat důsledky dnešních ekonomických procesů pro budoucnost. V tomto 
smyslu je ekonomie jedním z předpokladů samostatného myšlení o světě. Schopnost 
samostatné osobní interpretace ekonomického života umožňuje lepší orientaci ve spleti 
protichůdných a ideologií často zastřených stanovisek a návrhů politiků a stran. Ekonomické 
vzdělání tím, že podporuje samostatné myšlení, osvobozuje občany z psychologické moci 
hromadných sdělovacích prostředků, resp. jejich vlastníků tím, že umožňuje filtraci zpráv 
a informací vlastním kritickým rozumem.

Poznatky ekonomie jsou rovněž nezbytné pro tvorbu úspěšné ekonomické politiky 
státu. Empirické, to znamená z praxe vycházející poznání, není dostatečným základem 
pro organizaci ekonomického života země, byť je také velmi důležité. Je poznanou sku-
tečností, že „praktik bez teorie je v pozici poutníka bez kompasu“. K tomu je navíc možné 
dodat i známé rčení, dle kterého není „nic praktičtějšího než dobrá teorie“.

Ekonomie není nějakou „katedrovou vědou“ odtrženou od života. Téměř na každém 
kroku se přesvědčujeme o tom, že stále více politických, ekologických, zdravotních a po-
dobných problémů každodenního života velmi úzce souvisí s ekonomií. Inteligentní občan 
se bez znalostí fundamentálních, tzn. základních ekonomických poznatků, neobejde. Proto 
také ekonomie dnes není zdaleka jen záležitostí ekonomů. Například konstruktér nemůže 
o stroji či jeho součásti uvažovat jen z hlediska pevnosti, pružnosti, dynamiky apod., ale také 
z hlediska ekonomických důsledků zvoleného konstrukčního řešení. Často bývá ekonomické 
hledisko dokonce rozhodující.

1.2 Ekonomie pozitivní a normativní
Podle toho, zda ekonomie hodnotí nebo nehodnotí procesy a jevy, které zkoumá, rozlišu-
jeme ekonomii pozitivní a normativní.

Pozitivní ekonomie má metodologický základ v pozitivní filozofii, za jejíhož zakla-
datele je považován francouzský filozof Auguste Comte (1798–1857). Připomeňme si, že 
základním principem pozitivismu je vycházet z daností, faktů a odmítat všechny úvahy 
a všechna tázání, která tuto pozitivitu překračují.

Pozitivní (někdy také „pozitivistická“) ekonomie zkoumá ekonomický život takový, jaký 
je. Snaží se analyzovat fakta ekonomického života, přičemž se zabývá jen takovými jevy, 
které jsou vědeckými metodami zjistitelné a dokazatelné. V souladu se svou doktrínou se 
pozitivisté vyhýbají takovým výrokům, dle nichž je např. X dobrá, resp. špatná věc.

Hodnotící soudy jsou dle ekonomů – pozitivistů záležitostí jiných oborů lidské aktivity, 
zejména politiky, morálky a náboženství. Stejně tak stanovování cílů. Ekonomie má pouze 
ukazovat racionální (tedy rozumné) cesty k dosažení cílů, nikoli však cíle samotné.

I
„Ekonomie je jako cestovní kancelář,“ říkají k tomuto problému Paul Samuelson a William Nord-
haus, autoři snad nejznámější učebnice ekonomie. „Řekněte si, zda toužíte po sněhu či slunci. Je 
již pak věcí cestovní kanceláře, aby vás tam co nejrychleji a nejefektivněji dopravila. Ale výběr cíle 
závisí na vás.“

I


